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لتراخي�ص  اللبنانيّة  الجمعيّة  ت�أ�سي� س من  الهدف  كان  هنا 

الإمتياز.

لماذا اعتماد مبد�أ �شراء الـ )FRANCHISE(؟

يقوم  هو �أن  الإمتياز  �شراء  الأ�سا�سيلا عتماد  الدافع  �إنّ 

م�شتري الإمتياز بالعمل من �أجل نف�سه ولي� سفقط �أنّ يقوم 

عديدة  مزايا   )FRANCHISOR( للـ   وتتحقّق  بنف�سه.  به 
ب�إ�ستقلال عن �أي نظام  يعنل  الذي  الأعمال  لرجل  تتوفّر   لا

للإمتياز التجاري. و�أبرز هذه المزايا هي التالية:

1- ت�سويق ماركة معروفة عالميّاً.

2- ت�سهيل دخول الأ�سواق

 )FRANCHISOR( 3- الإ�ستفادة من تقنيّات وخبرات الـ
وم�ساعداته الم�ستدامة طيلة فترة العقد.

يرتكز نمط عمل الـ )FRANCHISOR( �أو ما يعرف بـ  

�أربع  �إلى    )The Format Business FRANCHISOR(

عنا�صر رئي�سيّة هي:

م�سجّلة   )Trade Mark/Brand( م��ارك��ة  وج��ود   -1
ر�سميّاً.

 )FRANCHISEE( للـ ) FRANCHISOR( 2- �أن يجيز الـ
الحق با�ستعمال العلامة التجاريّة مو�ضع الإتّفاق .

المعالم  ومحدّد  وا�ضح  معيّن  ت�سـويقي  نمط  وجود   -3

 )FRANCHISOR( الـ  خبرة  على  »مبنيّـة  »�سلّـة  �ضمن 
فترة  طيلة    )FRANCHISEE( للـ  والم�ستدامة  والم�ساعدة 

�سريان مفعول العقد الموقّع فيما بينهما.

الـ )FRANCHISEE( بدفع كفالة ماليّة للـ  4- �أن يقوم 
 . )FRANCHISOR(

)FRANCHISE( مفهوم الإمتياز التجاري، الـ

�إنّ تعبير »الإمتياز التجاري« الـ )FRANCHISE( ، على 
ا�ستعماله �أ�صبح �شائعاً، �إلّا �أنّه لا ي�ستخدم دائماً  الرغم من 

ةً في دول منطقتنا ومنها لبنان. بو�ضوح خا�صّ

على �أنّه  يرتكز  التجاري،  للامتياز  الأ�سا�سي  المفهوم  �إنّ 

نظام خا�ص لت�سويق ال�سلع و/�أو الخدمات و/�أو التكنولوجيا 

�سات ذات 
ّ
يعتمد على تعاون وثيق وم�ستمّر وموثّق بين م�ؤ�س

�شخ�صيّة معنويّة م�ستقلّـة )FRANCHISOR(، بائـع الإمتيـاز 
يمنح  )FRANCHISE( بحيث  الــ  الإمتيـاز،  م�شـتري  وبيـن 
بائع الإمتياز الم�شتري الحق ويفر� ضعليه الإلتزام ب�إدارة 

العمل وفق مفهوم ونمط خا�ص ببائع الإمتياز.

لماذا الجمعيّة اللبنانيّة لتراخي�ص الإمتياز؟

الـ  الــقـــرار بــ�شـــراء �أو بــيــع ترخـــيــ�ص الإمــتــيـــاز  �إن 

كثيرة  على محاذير  وينطوي  قرار �صعب   )FRANCHISE(
لذلك  يتطلّب هذا القرار عناية فائقة ومعمّقة بد�أً من درا�سة 

الإمكانات ال�شخ�صيّة لأي قرار بهذا ال�صدد.

اعتماد  في  اللبنانيّة  �سات 
ّ
الم�ؤ�س من  العديد  نجح  وقد 

�سة ي�صلح لت�سويقه على �أ�سا� س
ّ
مفهوم متكامل لن�شاط الم�ؤ�س

�سات من 
ّ
الـ ) FRANCHISE(. وقد تمكّن عدد من هذه الم�ؤ�س

الـ  من  و�أ�صبحوا  الخارج  في  التي  امتيازهم  تراخي�ص  بيع 

)FRANCHISOR( المعروفين عالميّاً.
ـ�سـات اللبنانيّة  التي تتوفّر لديها 

ّ
وهنـاك العديد من الم�ؤ�س

)FRANCHISOR( �إلّا �أنّها  لت�صنّف  الأ�سا�ســــيّة  ال�شروط 
تقدّمه  ما  لتحويل  والتدريب  التوجيه  بحاجة �إلى  زالت  ما 

من   FRANCHISE كـ  لإطلاقها  ت�صلح  نمطيّة  �أيّة �أنظمة 
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